o decisoes - R
de negocio. gass
que dEpendem L’

de territorio

Mesmo quando a
empresa nao percebe.

Decis6es melhores Dados certos trazem 0O mapa mostra
comegam no territorio. clareza e vantagem. o caminho.



Mixde .

produtos &
Servicos

O que vende melhor nao s‘\:
depende s6 da oferta. b

Depende também do
entorno, do perfil de renda,
da rotina local e do padrao
de consumo.

G

/Ob Territorio orienta

Entender o territorio é oferecer @ . .
o que faz sentido para quem

vive e consome ali. Perfil de Rotina Padriode  Decisdes mais
renda local consumo assertivas




&l -

— M

&% Aqui

FUNCIONA!

Sortimento
nao se replica®
automatlcamente

Um mix forte em um ponto
pode perder for¢ca em outro.

Sem leitura territorial, aumentam
as chances de estoque mal
alocado, ruptura e baixa
conversao. /

Cada territério
tem logica,
e os dados
mostram isso.

Estoque mal alocado Rupturas do que Menos conversao, [" \
e mais encalhe. realmente importa. menos resultado. /



Precificacao ,/\/J I

Precondos |\
decidido no vazio.

Ele responde ao podere
compra do entorno, a
concorréncia e a forma
COMO 0 CONSUMO acontece

em cada area.

> Territorio calibra
prego, percep¢ao
e resultado.

PODER DE COMPRA CONCORRENCIA COMPORTAM i CONTEXTO LOCAL MARGEM SAUDAVEL
Renda e renda disponivel O posicionamento dos Convenéncia, urgéncia Bairros, zonas e Prego certo é o que
definem o teto que o concorrentes muda a e frequéncia alteram a microareas tém sustenta resultado no
cliente aceita pagar. elasticidade do prego. sensibilidade ao prego. dinamicas diferentes. longo prazo.

Ler o territorio é precificar | ASSI™. vocé protege margem,
aumenta converséo e ganha

com m"ﬁ:e[lagém;na. vantagem competitiva.




@& -

*$ Contextos diferentes,
resultados diferentes.

com o contexto P>
competitivo 4

\\A

N 4 y RENDA MAIS
A mesma tabela pode e, - R 4 I SENSIVEL &

funcionar em um territdrio
e falhar em outro.

Ler o territério ajuda a definir
preco, promogao, pacote
€ margem com mais precisao.

Andlise territorial
evita achismos e
protege margem.

PODER DE COMPRA CONCORRENCIA COMPORTAMENTO SAZONALIDADE  ZONAS DO TERRITGRIO

Define o teto de prego Mostra seu espago Revelase o cliente busca  Impacta a elasticidade Bairros diferentes,
que o cliente aceita para competir sem prego, conveniéncia, do prego ao longo do sensibilidades
pagar. destruir margem. qualidade ou tudo isso. tempo. diferentes.

Decidir pre¢o com base no territdrio Prego certo, no lugar certo,
ndo é reduzir margem. para o cliente certo.

E aumentar resultado. >




.| INDICACAQ

| DIGITAL

: —5}\ 'yn ( o
® “----7
- e ,r: o i
Al V=== PONTOFisICO

O canal mais eficiente o | = ‘ | ST L
também varia no espaco. ¢ ) :

Fluxo de pedestres,
mobilidade, visibilidade
da fachada e facilidade
de acesso interferem
diretamente na aquisigao.

> Territorio orienta”
o canal certo para
o publico certo.

RUA QUE ATRAI DIGITAL QUE ALCANCA INDICAGAD QUE MULTIPLICA  CONVENIENCIA QUE GANHA
Areas de alto fluxo pedestre Em locais com mais tempo Em comunidades fortes, Onde o acesso é pratico e o
e boa visibilidade favorecem online e boa conectividade, a recomendagao local tempo é curto, conveniéncia

a aquisi¢do presencial. o digital performa melhor. tem mais peso. supera tudo.

Entender como o territério funciona y
F Menos achismo. [l
: % ¢ escolher o canal que gera resultado ah " m

y com menor custo.




[ %

0 canal ideal muda
de acordo com:

&

0 PERFIL
DE QUEM
ORA

Aquisicdo
depende de como
0 territorio funcionagt

Em alguns lugares, arua
converte mais. Em outros,

AROTINA
E MOBILIDADE

conveniéncia pesam mais.

Sem essa leitura, o custo
de aquisi¢ao sobe.

_“/ Territério revela onde
| investir para atrair
melhores clientes,

sem desperdigar.

A

O CANAL MAIS EFICIENTE VARIA NO ESPACO.

-9

ADINAMICA

ENTENDA QUAL TEM MAIS FOR(}A ONDE VOCE ESTA (E ONDE QUER CHEGAR)

@Y\

.T‘.

@! h

RUA (PRESENCIAL}

Alto fluxo, visibilidade e
interagao imediata.

DIGITAL

Alcance, segmentago
e escala com eficiéncia.

CONVENIENCIA

Praticidade que encurta
o caminho até a compra.

Confianga que vem de pessoas
reais gera decisdo mais rapida.

o MELHOR FUNCIONA
QUANDO:
0 pedestre esta no
centro da experiéncia.

MELHOR FUNCIONA
QUANDO:

0 plblico estd conectado
€ pesquisa antes de agir.

MELHOR FUNCIONA
QUANDO:

0 tempo do cliente & curto
e 0 acesso ¢ facil.

r,_«—"’

RELACIONAMENTO

Vinculo continuo que
aumenta o valor do ciclo
de vida.

MELHOR FUNCIONA
\\ QUANDO:

7, ocliente valoriza atengio

e proximidade.

L
N -
= ' -~ Leroterritério é escolher o canal certo para atrair
- W~ melhores clientes com menor custo.

Menos achismo.

Mais resultado.

_.Fl
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Analisar o territorio é
evitar crescer no lugar
errado, na velocidade
errada.

Nemtods » & =
CréSCIMentl g erim =i
e sinal de :

DEMAIS

O territorio mostra onde
crescer traz retorno...

e onde s6 aumenta

o custo.

Cada area tem seu RISCO DE CUSTO

momento, seu limite TEIH A

e seu potencial.

CRESCIMENTO MARGEM PROTEGIDA RISCO REDUZIDO 0S CLIENTES MAIS FELIZES
SUSTENTAVEL M DO

Invista onde hé demanda, Evite dreas onde o custo Antecipe desafios antes Mais proximidade, mais

espago e retorno. ST tesultacle. HUEIEM pregizo. realmente funciona. valor entregue.

— = e— =

Crescer € uma decisao. Crescer melhor é uma escolha. " Melhor decisao.
0 territorio te mostra o caminho. \ Melhor resultado.




Boas decisdes no territdrio
hoje constroem vantagem
competitiva no futuro.

Planejar hoje,
colher amanha:

) i HOJE AMANHA SEMPRE #

0 pOder do J L ; DecisGes Resultados Crescimento

inteligentes sdlidos sustentével

longo prazo

O territério ndo é sé sobre

0 que acontece agora, mas
sobre o que pode acontecer
depois. Quem planeja com
visdo, colhe resultados
consistentes e duradouros. 4

Territério bem analisado
hoje = menos riscos,
mais oportunidades
amanha.

(" Y QUEM OLHA PARA FRENTE, ENXERGA OPORTUNIDADES ONDE OUTROS VEEM DUVIDAS.

| BENEFICIOS DE UMA VISAO DE LONGO PRAZO NO TERRITORIO

h
MENOS RISCOS MAIS OPORTUNIDADES | CRESCIMENTO SUSTENTAVEL |  CLIENTES MAIS LEAIS MELHOR PERFORMANCE
Evite decistes Descubra espagos com | Construa resultados sélidos | Entregue valor consistente Equipes alinhadas, metas

reativas e prejuizos alto potencial antesda | quendodependemdasorte. | efortaleca relacionamentos claras e resultados que
recorrentes. concorréncia. a0 longo do tempo. néo param de crescer.

e \
o .’_ Territério nao é sobre sorte. E sobre estratégia, consisténcia e viséo.

> PLANEJE HOJE. LIDERE O AMANHA.




Plano bom é aquele que sai
do papel, evolui no caminho
e gera valor no destino.

Execucao ¢
inteligente, ¢
resultado (E4

Estratégia sem execucgao

€ apenas intencgao.

Quando vocé executa com foco, - -
acompanha, ajusta e aprende, ’ ACOMPANHE O QUE IMPORTA

o territdrio entrega o que A @ /c
/ : ' d

prometeu. e |

Executar bem é transformar VENDAS MARGEM ATNID.:\DE CONVERS:\O
: Mostra tragdo ~ Garantequeo = Revelaesforgo = Mostra se o funil

plano e.m aprendlzado ¢ X fot real no territorio. = crescimento que gera estd virando

aprendlzado em vantagem. ) seja saudavel. resultado. receita.

ROTINA COM PROPGSITO

Reunides, visitas e andlises com foco no que move o ponteiro.

DADOS QUE GUIAM

Decis6es melhores vém de informagdes melhores.

PLANEJE EXECUTE ACO NHE AJUSTE
Defina prioridade Coloque o plano Monitore indicadores  Corrija rota rapido e
e caminho claro. em movimento e sinais do territdrio. melhore sempre.

com disciplina.

TIME ALINHADO
Todo mundo remando na mesma diregado, com metas claras.

APRENDIZADO CONTINUO
Territérios mudam. Times que aprendem, vencem.

Repetir esse ciclo é o que separa quem cresce de quem estagna.

Execugdo com inteligéncia transforma esforgo em resultado, 0 territorio recompensa .
resultado em confianga e confianga em crescimento. quem executa com .
EXECUTE COM FOCO. MECA COM CLAREZA. EVOLUA SEMPRE. = H = disciplina e inteligencia.




/14 ' ‘ oot .
. T - » 0 territorio fala. A pergunta é:

) ’ A8\, vocé esta escutando?
——— /- 2
- Cada detalhe conta.
c .
onhecimento s G’ AT
L LUGARES TOS

_' PESSOAS s Potenciais T~ ISP CONEXOES =
oca vantagenm SESREH. | o=t
o ries mpulsionam ™

Quem conhece o territdrio
enxerga oportunidades
que os outros nao veem.

3
Informacao local bem usada
vira decisao certeira
e resultado superior.

Conhecimento local
nao é detalhe.
E diferencial.

QUEM CONHECE MELHOR O TERRITORIO, DECIDE MELHOR, ATENDE MELHOR E CRESCE MAIS.

ONDE 0 CONHECIMENTO LOCAL GERA VANTAGEM

MARKETING OPERAQf)ES | VENDAS MAIS i RELACIONAMENTO MENOS RISCOS, CRESCIMENTO
MAIS PRECISO MAIS EFICIENTES CONSISTENTES MAIS FORTE | MAIS SEGURANGA SUSTENTAVEL
Mensagens que conectam Rotas, estogues e equipes Abordagens no tom certo, Proximidade que vira DecisGes que evitam Resultados que se
porque fazem sentido alinhados a realidade no lugar certo, confianga, e confianga erros caros e perdas sustentam porque tém
para quem recebe. local. na hora certa. vira preferéncia. desnecessarias. raizes locais.

Informagao te mostra o mapa. . Territorio conhecido.
Conhecimento local te mostra o caminho. =~ 24 Decisao inteligente.
Vantagem competitiva é saber por onde ir — e por qué. Resultado que aparece.




aparece, entrega e melhora.
Ele abre portas para quem
constroi valor de verdade.

0 territorio 4k
te recompensa g
uando voce 4

- /14 . _, P @ 0 territério ndo esquece quem
o

Crescer nao € sorte.

E repeticdo de boas escolhas,
aprendizados constantes e
conexao real com o que importa.
0 territério sente, responde

e multiplica.

Seu préximo nivel esta no
territorio. Va até ele com
proposito e consisténcia.

. F—— LEMBRE-SE:
{ TEI’H]OND ndo se conquista
! ! ! é,‘_ . G.."_‘ ? " do dia para noite.
5 & Evolugdo é um processo,
CRESCIMENTO REPUTAGAD SOLIDA PARCERIAS REAIS ULTADOS PROPOSITO REAL [
CONTINUO ,

Quem entrega valor, As pessoas certas se aproximam Orelm e Vocé trabalha com mais leveza @ Continue aparecendo,
constrdi autoridade e quando veem consisténcia e quando esté conectado com entregando e melhorando.
drecurbe S Propositc 00 ez i @) 0 metorainda est por i

Pequenas melhorias dirias,
grandes saltos no futuro.

’ . . .
- @ - O territorio é vivo. Ele observa, aprende e recompensa. _ Mais valor. Mais oportunidades.
=~ 3 ; Mais resultados. Esse € o ciclo

= o EVO LUA M 0\.! E PARA COLH ER AV s i de quem nio para de crescer.




ArcGIS’

da Esri

Plataforma GIS completa para andlise
espacial, gestdo de dados, imagens,
automagdo, 2D/3D, colaboragdo
e publicagao em ambientes
corporativos.

DESTAQUE
2.000+ ferramentes de
geoprocessamento.

@ Anilise 2D, 3D e temporal
0 Imagens e sensoriamento remoto
o Automacdo com Python

@ Integragio com ArcGIS Online
e ArcGIS Enterprise

Q

ue apoiam
ecisoes
terrltorlals F

As ferramentas certas transformam
dados em mapas, mapas em informacaojel
p

e informag3o em decisbes que geram %
resultados reais no territério.

¥

QGIS
Cadigo aberto

Plataforma GIS livre e robusta para

lizagao, edicdo, geop
modelagem, cartografia, publicagao
web, plugins e automacgao com
Python.

& Dados vetoriais e raster (20 e 30)
@ Processamento e modelador gréfico
@ Plugins e extensibilidade
@ Console Python
@ Layouts, relatérios e publicagdo

sl

~ GIS ndo é so tecnologia.

E

o0, andlise e acdo

no lugar certo.

para PostgreSQL

Extensio espacial do PostgreSQL para
armazenar, indexar, consultar e analisar

dados geograficos em banco de dados.

@ indices espaciais GiST (R-Tree)
0 Consultas espaciais com SQL

Q Fungdes avangadas de andlise
e processamenlo

@ Altaperformance e escalabiidade

o Integragdo nativa com QGIS,
AreGIS e outras ferramentas

GeoPandas
(Python)

Biblioteca Python para manipulagdo e
analise de dados geoespaciais com
GeoDataFrame, GeoSeries e
operacbes espaciais reproduziveis.

) Estruturas GeoDataFrame

e GeoSeries

<) Operagdes espaciais (intersegso,
buffer, unido, etc.)

2 Integragdo com pandas, Shapely,
PyProj e Fiona

&) Ideal para automagdo, ETL e

ciéncia de dados espacial

Google Earth Pro

Ferramenta de exploragdo visual e
apoio & comunicagao, Util para
inspegao espacial e importacio
de dados.

0 Importa CSV (com coordenadas),
TAB (Maplnfo) e SHP (ESRI)

o Visualizagdo 3D de alta resolugdo

@ Mediges de distancia, drea
e elevagdo

o Criagdo de roteiros e historias
geoespaciais

Automatizar fluxos
analiticos

Estruturar bancos
geograficos

Integrar
fontes de dados

&

Analisar padroes
espaciais

Publicar mapas e
comunicar resultados

A ferramenta é importante. O que vocé faz com ela é o que transforma o territério.
DADOS NO MAPA. A NA ANALISE. RESULTADOS NO TERRITORIO.




QUE GERA DECISAQ
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TATICA

TRANSFORMO DADOS ESPACIAIS
EM DECISOES MELHORES.

8 Profissional com 10+ anos de experiéncia em empresas

de grande porte (setor pliblico e privado). Atuagdo em
geotecnologias aplicadas a gestao de ativos/territério,
apoio a licenciamento e tomada de decisao. Experiéncia
em gestdo de projetos e portfdlio (PMBOK 7, FEL e Agile),
indicadores (KPIs) e BI.

Entrego valor conectando dados espaciais ao negocio:
estruturagio de bases GIS, padronizagdo/qualidade,
dashboards no Power Bl, governancga documental e
rotinas de acompanhamento, Vivéncia em gestéo
imobilidria e participagdo em projetos com escopo
ESG e desenvolvimento territorial.

GIS/GEOPROCESSAMENTO PROJETOS & PORTFOLIO DADOS & BI OPERAGOES
ArcGIS Pro, QGIS, AutoCAD; MS Project, Planner; priorizacdo, Power BI, Excel (avancado), gestio de terceiros e documentos,
anélises espaciais, publicagdo cronogramas, riscos, KPlIs, relatérios executivos. treinamentos, melhoria continua.

de camadas/servigos. stakeholders.

9 - "

DE ATUAGAO

il

MINERAGAO ADMINISTRACAO MEIO AMBIENTE PLANEJAMENTO
PUBLICA URBANO/TERRITORIAL

www.geotatica.com | geo.daniellecorrea@gmail.com (31) 99306-5319

Geoprocessamento GIS ArcGIS Pro QGIS Andlise Espacial Gestdo de Projetos PMBOK 7 FEL Agile Scrum Kanban

Power Bl KPls Governangade Dados Gestao Imobilidria  Licenciamento  Sustentabilidade Desenvolvimento Territorial Dashboard Planejamento  Indicadores




